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Zatgcznik nr 1 do Regulaminu przyznawania Srodkow finansowych na rozwoj przedsiebiorczoSci

BIZNES PLAN

Uczestnika ubiegajgcego sie o srodki na rozwéj przedsiebiorczosci w ramach projektu
pod nazwa ,Mlodo$¢ mojg szansa!”, realizowanego przez Europejski Dom Spotkan -
Fundacja Nowy Staw — Lidera projektu oraz INSPIRES Sp. z 0.0. — Partnera projektu,
wspoétfinansowanego ze srodkéw Europejskiego Funduszu Spotecznego w ramach
Programu Operacyjnego Wiedza Edukacja Rozwéj na lata 2014-2020 w ramach
Poddziatania 1.2.1.

Whnioskodawca musi wypetni¢ wszystkie pola w biznesplanie komputerowo. Jesli jakies
pytanie/polecenie go nie dotyczy, musi wpisaé¢ ,nie dotyczy”. Pozostawienie pustych pdl
w dokumencie skutkowac¢ bedzie odrzuceniem wniosku o przyznanie srodkéw finansowych na
rozwdj przedsiebiorczosci.

Prosze pamietac o aktualizacji spisu tres$ci po zakonczeniu przygotowywania biznesplanu!
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I.  POMYSL NA BIZNES

1.1. INFORMACJE OGOLNE O WNIOSKODAWCY

nspires

Nazwisko i imiona

Data, miejsce
urodzenia

Przewidywana nazwa
dziatalnosci

Adres wykonywania
dziatalnosci
gospodarczej

Planowana data
rozpoczecia
dziatalnosci

Przedmiot i zakres
przedsiewziecia
zgodnie z PKD

Forma prawna
planowanej
dziatalnosci

1.2. CHARAKTERYSTYKA PLANOWANEGO PRZEDSIEWZIECIA

Prosze przedstawic¢
skrécony opis
planowanej
dziatalnosci
Icharakterystyke
pomystu (maksymalnie
200 znakoéw)

[I. POTENCJAL | WYKSZTALCENIE WNIOSKODAWCY

2.1. POTENCJAL WNIOSKODAWCY

W tym miejscu nalezy opisaé¢ zdobyte wyksztatcenie, ewentualne odbyte kursy szkoleniowe
i doskonalace, dotychczasowe doswiadczenie zawodowe i wszelkie dodatkowe posiadane
umiejetnosci oraz, jesli to mozliwe, wskaza¢ i oceni¢ ich wage i znaczenie w stosunku do

zaproponowanego w niniejszym biznes planie przedsiewzigcia.

Wyksztatcenie

Kursy i szkolenia

Doswiadczenie
zawodowe

Dodatkowe
umiejetnosci

Fundusze
Europejskie
Wiedza Edukacja Rozwdj

Unia Europejska
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2.2. PLANOWANE ZATRUDNIENIE

Jesli planowane jest zatrudnienie oséb
w wyniku realizacji projektu, prosze
opisa¢ wszystkie nowopowstate
stanowiska pracy oraz forme
zatrudnienia

Jesli wymaga tego projekt, to w jaki
sposo6b wnioskodawca planuje zapewnic¢
odpowiednie zasoby ludzkie, jesli nie
przewiduje tworzenia nowych miejsc
pracy w ramach przedsigwziecia?

I11.. ZNAJOMOSC RYNKU | KONKURENCJI

3.1. OPIS PRODUKTU/USLUGI | JEGO POZYCJA NA RYNKU

Charakterystyka
produktu /ustugi

Prosze podac¢ w jaki
sposoéb produkt rézni
sie od
produktéw/ustug
konkurencji? Czy
bedzie to nowy
produkt na rynku?

Na czym polega
przewaga rynkowa
produktu
oferowanego przez
wnioskodawce?
Dlaczego klienci
zainteresowani beda
tym wiasnie
produktem /ustuga?

3.2. CHARAKTERYSTYKA KLIENTOW | RYNKU

A) Klienci

zbytu.

Prosze opisa¢ klientow, do ktérych skierowany jest produkt lub ustuga, w jaki sposéb
zostali wybrani, czy firma nastawia si¢ na klienta masowego, a moze bedzie tylko kilku
wiekszych odbiorcow produktow/ustug. Prosze udowodnié, ze w kazdym wybranym przez
siebie przypadku taki rynek daje najlepsze z ekonomicznego punktu widzenia mozliwosci

Fundusze
Europejskie
Wiedza Edukacja Rozwdj

Unia Europejska
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Do kogo adresowana
jest oferta?
Szacunkowa liczba

potencjalnych klientow.

(Prosze

o mozliwie
precyzyjne
okreslenie w oparciu
0 czytelne kryteria)

Jakie sg
oczekiwania
klientow w stosunku
do oferowanego
produktu? Czy
najistotniejsza jest
dla nich niska cena,
wysoka jakosé czy
tez

inne czynniki?

B) Rynek

Zasieg terytorialny
rynku. Czy popyt na
produkt /ustuge
bedzie podlegat
sezonowym
zmianom, jesli tak —
jak beda
minimalizowane
skutki tej
sezonowosci?

Czy produkt/ustuga
beda posiadaty
jakies dodatkowe
cechy

w odniesieniu do
wybranego
segmentu rynku, czy
tez wzgledem
konkurentéw? Jesli
tak prosze opisa¢ je
dokiadnie

oraz udowodni¢,
dlaczego wiasnie takie
pozycjonowanie
produktu/ustugi
moze odniesé
sukces.

Fundusze
Europejskie
Wiedza Edukacja Rozwdj

Unia Europejska
Europejski Fundusz Spoteczny
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Czy istniejq bariery
wejscia na rynek? Czy
wymaga to duzych
nakladéw, posiadania
technologii i konces;ji?

3.3. PROMOCJA | DYSTRYBUCJA

Prosze dokona¢ wyboru metod dotarcia do klientéw oraz ich krétkiej charakterystyki i
uzasadni¢, dlaczego takie metody beda skuteczne.
Przy uzyciu jakich
narzedzi klienci

beda informowani

o0 produktach /
ustugach oraz
przedstawi¢ krotka
charakterystyke
wybranych metod
(nalezy wypisac
przyktady np. ulotki,
plakaty, prasa

lokalna, Internet).
Nalezy opisaé proces
produkcji/dostarczania
oferowanych
produktéw /ustug,
dzielgc go — jezeli to
mozliwe — na fazy.
Nalezy réwniez
wskazagé, ktére aspekty
procesu wplywaja w
najwiekszym stopniu
na jakos¢
produktéw/ustug.

3.4. KONKURENCJA NA RYNKU

Konkurencja

Prosze o poréwnanie Wnioskodawcy i gtéwnych konkurentéw, z ktérymi bedzie rywalizowat.
W ocenie prosze uwzgledni¢ kim sg konkurenci, na jakim rynku dziataja, czym rézni sig
oferowana oferta od oferty konkurenciji, porowna¢ oferte konkurenciji ze swoja w odniesieniu
do jakosci, ceny, reklamy/promociji.

Nazwa Opis

**

. . 2 Europejski Fundusz Spoteczn
Wiedza Edukacja Rozwdj Hropelsxliuncuszp 2y
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Strategia konkurencji

Prosze zaprezentowaé strategie konkurowania, czy firma bedzie konkurowaé ceng czy
moze jakoscia, lub tez Wnioskodawca ma inny pomyst na zdystansowanie konkurencji.
Dlaczego przedstawiona strategia bedzie skuteczna, prosze przewidzie¢, jakim potencjatem
dysponuje konkurent i czy jego dziatania odwetowe nie beda dla firmy zbyt grozne na
obecnym etapie dziatalnosci?

3.5. ANALIZA SWOT
Analiza silnych i stabych stron planowanej dziatalno$ci, jej zagrozen i mozliwosci

Mocne strony Stabe strony

Szanse Zagrozenia

IV. IDENTYFIKACJA ROZWIAZAN ALTERNATYWNYCH

Prosze opisac¢ rozwigzania bedace odpowiedzig na zdiagnozowane i wyzej wymienione
zagrozenial ograniczenia zwigzane z planowang dziatalnoscia

**

. . 2 Europejski Fundusz Spoteczn
Wiedza Edukacja Rozwdj Hropelsxliuncuszp 2y
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V. OPLACALNOSC | EFEKTYWNOSC PRZEDSIEWZIECIA

5.1. PRZEWIDYWANE WYDATKI

5.1.1. ZESTAWIENIE TOWAROW LUB USLUG, KTORE PRZEWIDYWANE SA DO

ZAKUPIENIA W RAAMCH REALIZACJI BIZNESPLANU

Przedmiot zakupu llosc 'edn%i?l?owa HUELIEEE Termin zakupu
g (a) J (b) (a*b) (miesigc/kwartat)
RAZEM

5.1.2. UZASADNIENIE WYDATKOW ZWIAZANYCH Z PLANOWANA DZIALANOSCIA

Uzasadnienie koniecznosci

Przedmiot zakupu Opis techniczny dokonania zakupu

Czy uzytkowanie
wymaga
pozwolen

/luprawnien?
Jesli tak, to
jakich?

Uwaga: dodatkowo nalezy wypetnié zatacznik nr 2:, tj. Harmonogram rzeczowo-
finansowy inwestycji do Regulaminu przyznawania srodkéw finansowych na rozwdéj

przedsiebiorczosci.

5.2. TRWALOSC EKONOMICZNO-FINANSOWA (w okresie co najmniej 2 lat od daty

rozpoczecia dziatalnosci gospodarczej)

E % . o

undusze Unia Europejska 2
Europejskie Europejski Fundusz Spoteczn LS
Wiedza Edukacja Rozwdj pe : Y i
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5.2.1. PROGNOZA POZIOMU CEN

Prosze przedstawi¢ planowang wielko$¢ cen w poszczegdlnych latach
Rok realizacji

. . Kolejny rok Kolejny rok
Produkt /grupa asortymentowa /| . m |(nnv;edsgec%| (na dzien 31.12. (na dzien
ustuga J-m. 3112 e ) 31.12.....)
A2........ ) n4o
) (n+1) (n+2)
1.
2.

Prosze uzasadni¢ prognoze
cen

5.2.2. PROGNOZA WIELKOSCI SPRZEDAZY

Prosze przedstawi¢ planowang wielkoS¢ sprzedazy. Prognoze nalezy przedstawi¢ w

jednostkach naturalnych (sztuki, kilogramy, itp.). Jezeli nie jest to mozliwe z
uzasadnionych przyczyn poda¢ wartosci w PLN.
R?nkwrg:tllzca_l;:p Kolejny rok Kolejny rok
Produkt /grupa - (na dziye A (na dzien 31.12. (na dzien
asortymentowal/ ustuga J-m. 31.12 I ) 31.12.....)
A2 ) n42
) (n+1) (n+2)
1.
2.
Pozostate

Prosze uzasadnié¢ podang wyzej
prognoze (przedstawi¢ zalozenia)

5.2.3. PROGNIOZA PRZYCHODOW ZE SPRZEDAZY

Ponizej nalezy okreslié przewidywane przychody ze sprzedazy podstawowych
produktéw/ustug. Nalezy tego dokona¢ na podstawie danych z tabeli prognoza sprzedazy.
] Kolejny rok Kolejny rok
Pl g INWestycji | 2 dzien 31.12. | (na dzien
asortymentowa (na dzien ) 31.12....)
Cena jednostkowa (zt/szt., 31.12........ ) +1 ; +2
kg. itp.) (n) {2 iz}
1.
2.
Ogoétem
Fundusze

Unia Europejska

Eu ropejskle Europejski Fundusz Spoteczny

Wiedza Edukacja Rozwdj

2
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5.2.4. KOSZTY

ire

Nalezy okresli¢ koszty zwigzane z dziatalnoscig w kolejnych latach.

Rok realizacji

Wyszczegdlnienie inwestycji

(n)

(na dzien 31.12........

Kolejny rok
(na dzien 31.12. ....... )
(n+1)

Kolejny rok

(na dzief 31.12.....)

(n+2)

Zuzycie materiatow i
energii

Wynagrodzenie

Narzuty na
wynagrodzenie

Ustugi obce

Podatki i optaty

Amortyzacja

Pozostate koszty

Wartosc¢
sprzedanych
towarow i
materiatow

RAZEM:

Uzasadnienie (zatozenia) dla wymienionych pozycji kosztowych:

5.2.5. RACHUNEK ZYSKOW | STRAT

Na podstawie danych z tabel ,,prognoza przychodoéw ze sprzedazy” i ,koszty” prosze

przedstawi¢ rachunek zyskow i strat.

Wyszczegdlnienie R?nkvvrs:tl;/z(:??“ (naK(cjjIzeij:X?:'?lflz Kolejny rok
(nadzien ) 7 | (nadzien 31.12.....
31.12........ ) I A (n+2)
n+1

) (n+1)
Przychody ze sprzedazy
produktéw/ustug
Przychody ze sprzedazy
towarow
i materiatéw

Zuzycie materiatéow i energii

Fundusze
Europejskie
Wiedza Edukacja Rozwdj

2

Europejski Fundusz Spoteczny

Unia Europejska

* %
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Wynagrodzenie

Narzuty na wynagrodzenia

Ustugi obce

Podatki i optaty

Amortyzacja

Pozostate koszty

Wartos¢ sprzedanych towarow
i
materiatéw

Podatek

Zysk/strata:

5.2.6. ZRODLA FINANSOWANIA WYDATKOW

Zrédto pozyskania srodkow

Wartos¢ pozyskanych srodkéw
PLN %

Stawka jednostkowa otrzymana w ramach
bezzwrotnej dotacji

Wkiad witasny ogoétem, w tym:

Kredyt/pozyczka

Srodki wiasne

Inne srodki (jakie?)

Wartosé pozyskanych srodkéw ogotem:

Miejscowosé Data

Czytelny podpis Wnioskodawcy

Fundusze
Europejskie
Wiedza Edukacja Rozwdj

Unia Europejska
Europejski Fundusz Spoteczny

* %
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